
Comment trouver des consommateurs en ACC ?



Introduction



Enjeu N°1 => Accéder au contact clé



Enjeu N°1 => Accéder au contact clé

Les réseaux sociaux              

Collectivités locales
Association de commerçants
Régie de zone d’activité
Chambres de commerce
Etc.



Enjeu N°2 => Identifier le vecteur d’adhésion et travailler dessus

Tarif= Economie et/ou visibilité sur prix dans le temps long 
RSE = politique interne ou politique imposée par le marché
Local = circuit court mais aussi image / réputation / publicité pour l’entreprise
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Focus sur le prix -> Combien paient les consommateurs en 2025 ?  (Relevé des factures récoltées par Animergy sur 
l’année). 

Ne pas oublier les autres rubriques de la 
facture de fourniture classique 
d’électricité qui impacte les économies 
en ACC :

- Contribution aux Economies d’Energies (CEE) 

- Mécanismes de capacité

- CSPE (ou accises) pour les opérations avec une 
puissance installée < 1 MWc

Enjeu N°2 => Identifier le vecteur d’adhésion et travailler dessus

Les chiffres de 2026 seront plus bas 
avec la baisse des prix de l’électricité 
sur les marchés à termes mais toujours 
avec de vrais opportunités en ACC.



4 à 6 mois de projet

Enjeu N°2 => Identifier le vecteur d’adhésion et travailler dessus
Quel parcours de vente? 



Enjeu N°3 => Cultiver la relation dans le temps

Informer Engager

Et développer la communauté

❖ Reconduction de contrat
❖ Bouche à oreille
❖ Mise en relation facilitée
❖ Demande d’installation PV complémentaire
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