
« Développer l’intégration du 
photovoltaïque au réseau : 
comment optimiser les 
investissements »   
 
 
 
 

Paris, le 10 septembre 2014 



Bouygues Telecom: Smart Home & Smart Building 

Logements existants 
B2C – grand public 

Nouvelles constructions 
opportunités de synergies 

Les « Living Labs » avec le 
groupe Bouygues 

Service client Service 
Multi-brand platform & ecosystem 

Bbox : connected home center 

https://bouyguestelecom.ijenko.net/home�
http://www.hagergroup.net/303.htm�


Ensemble protégeons l’environnement. N’imprimez ce document qu’en cas de nécessité. 

B.Domo : pourquoi ? 

• Développement des services de l’habitat connecté : 
gestion énergétique, sécurité, domotique  

• Volonté d’aller plus loin dans les services de la maison 
connectée. Faire de la contrainte RT2012, un 
opportunité de rendre la maison plus intelligente 
 
 

À Aubervilliers en 2012 
puis à Cachan en 2013 & 
Lille en 2014  

• Nouvelle réglementation pour la construction neuve 
• Parmi les exigences: le sous-comptage de l’énergie 
• Une opportunité pour l’émergence de nouveaux 

services pour l’habitat 

RT 2012 

Vers l’habitat connecté  



B.Domo : c’est où ? 

  
AUBERVILLIERS CACHAN  LILLE 

50 logements 54 logements 57 logements 

100% électricité 

 
 électricité/ gaz 
 chaudière 
 pilotage thermostat 
 pilotage volet 

 
 Eau 
 Chauffage 
 Elec 





On en parle dans la presse 



7 



Bénéfices clients en B2C et en B2B 
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Cible: 
HABITANT  

Camel 

Services smart building:  
 Relevés et alertes conso pour 

réduire les risques d’impayé 
 Communication avec les locataires 
 Suivi des travaux de maintenance en 

temps réel 

Services smart Home :  
 Un store d’équipement connectés 
 Une appli pour avoir des infos sur son 

logement et le piloter en temps réel. 
 Performance énergétique, alertes 

anomalies, communication et services 
locaux, etc. 

Cible:  
GESTIONNAIRE 

 d’immeuble  



Traduire la RT2012 en 
services utiles  

Faire de la contrainte RT2012 
l’opportunité de rendre la maison 
plus intelligente:  

 
Les postes de consommation restitués 

en fonction des projets immobiliers: 
consommation globale, chauffage, 
eau chaude, eau froide, etc. 

 
L’habitant comprend mieux sa facture : 

une consommation mieux maitrisée 
et une facture énergétique allégée. 

 
Le gestionnaire accède à la télérelève des 

consommations dans son immeuble 
(partie communes , appartements). 

 
Un dispositif « Smart Grid Ready » dans 

le résidentiel pour préparer le 
monitoring et l’effacement 
énergétique à l’échelle du quartier. 

En partenariat avec  



Animer le lien social entre les habitants 

Un réseau social hyper-local entre 
voisins et bailleur: 

 
Le réseau social de voisins facilite la 

communication et l’entraide entre voisins 
(petites annonces, échange, achats 
groupés, etc.) 

 
Le gestionnaire bénéficie d’un canal de 

communication et d’information 
privilégié  auprès de ses habitants. 

 

En partenariat avec  



Promouvoir les commerces et services 
du quartier 

Un levier pour stimuler la vie 
locale ! 

 
Informations sur les commerces et 

vie culturelle locale (cinéma, 
théâtre, associations, etc.) 

 
Entraide, services à la personne et 

offres d’emploi géo-localisés 
 
Les transports en temps réel pour 

faciliter la mobilité 
 
La municipalité informe et consulte 

ses habitants sur l’actualité de la 
ville 

 



B.domo, la plateforme de service du 
bâtiment connecté 

Des services domotiques à la 
carte portés par des marques 
légitimes dans leur domaine: 

 
 My fox pour l’offre de sécurité 
 Netatmo pour la T° et la qualité de 

l’air  
 Hager pour connaitre sa 

consommation énergétique  
 Somfy pour piloter les ouvrants 
 … (enrichissement du catalogue de 

partenaires) 
 

En partenariat avec  



B.Domo s’adapte aux populations 
ciblées 

Des opportunités d’usage B.domo dans les résidences de services: EHPAD, résidence 
étudiantes, hôtellerie, condominium haut de gamme, etc. 

 
– Exemple de services Sénior:  suivi médical, divertissement, lien social, sécurité, 

support, actualité, confort, … 
 
 

 
 

– Exemple de services Etudiants: emploi, lien social, bons plans, actualité, 
sécurité, support, petites annonces, divertissement...  



  Questions ? 

Pour nous contacter 
 
Martin KAISER 
Directeur Marketing  
- Vie Numérique - 
mkaiser@bouyguestelecom.fr 
+33 6 61 20 15 10 

Sandra SLIM-CHRETIENNE 
Chef de produit Innovation  
sslim@bouyguestelecom.fr  
06.61.28.46.47 

mailto:mkaiser@bouyguestelecom.fr�
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